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Projeção de vendas

• Para realizar o controle de uma empresa é 
importante conhecer a quantidade de produtos, 
serviços ou vendas, em termos unitários ou em valor 
monetário que a empresa movimenta em um dado 
período

• Uma técnica comum é calcular a porcentagem de 
aumento ou decréscimo de serviços ou vendas e 
projetar essa quantidade para um período futuro
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Caso
• Você é o dono de 

uma quitanda e 
pretende projetar as 
vendas para os 
próximos 6 meses 
com base em uma 
taxa de crescimento 
determinado pelo 
aumento de vendas 
dos produtos 
utilizando seu peso 
em quilos
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Formula de 
projeção

• Para cada um dos produtos listados na tabela 
anterior, utilizar as formulas do seguinte modo:

• Célula D5: =C5*$B5+C5

• Valor do mês anterior * (Fixo)Taxa do produto 
+ Valor do mês anterior

• O sinal de cifrão ($) serve para fixar a coluna 
ou linha para o auto preencher

• Utilizar o auto preencher para os outros meses
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Formula de 
projeção
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Auto preencher
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Auto preencher
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Formulas de totais

• Utilizar as funções SOMA, MÉDIA, MÍNIMO, 
MÁXIMO para encontrar os valores do “Peso total”, 
“Peso médio”, “Maior peso” e “Menor peso” para 
todas as colunas
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Formulas de totais
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Formulas de totais
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Formulas de totais
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Formulas de totais
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Auto preencher
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